
OBIETTIVI
Il modulo si pone l’obiettivo di illustrare le forme di pagamento attivabili in una transazione commerciale con l’estero, individuandone le relative peculiarità

(settlment, risk mitigation o financing).

CONTENUTI

 Le Payment Conditions in un International Sale Contract
 Il pagamento in Open Account
Open account assistito da demand guarantee o standby letter of credit

Differenze fra demand guarantee e standby letter of credit
Analisi di casi pratici

 Pagamento anticipato assistito da advance payment guarantee
Analisi di una advance payment guarantee

 L’incasso documentario (Documentary Collection)
D/P: Documents against Payment
D/A: Documents against Acceptance
Documentary Collection: Financing Facilities
Analisi di casi pratici

 Il credito documentario
Il credito documentario: definizione, caratteristiche, struttura, funzionamento, soggetti, operatività, normativa di riferimento
Le tipologie dei crediti documentari: by payment, by deferred payment, by acceptance, by negotiation e le relative prestazioni delle banche
La conferma di un credito documentario

 La Bank Payment Obligation: Bank Payment Obligation: definizione, soggetti, struttura ed operatività
 L’assegno e la cambiale (chéque – Promissory Note – Bill of Exchange)
 Settlment, Risk Mitigation o Financing?
Q&A Session
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I PAGAMENTI INTERNAZIONALI
DATA DURATA SEDE DI SVOLGIMENTO DOCENTE

20 Aprile 2017 dalle ore 15.00 alle ore 18.00 Unindustria, Via del Plebiscito , 15
03100 Frosinone

Dott. Domenico Del Sorbo


