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PROGRAMMA

SEMINARIO SETTORE AGROALIMENTARE
GIOVEDI 22 APRILE 2021
Dalle ore 15:00 alle ore 18:30

Chi puo partecipare all’evento: aziende del settore agroalimentare e bevande, imprenditori del
settore ristorazione.

Modera: Viviana Guglielmi, Giornalista Mediaset, TGcom24

Saluti di benvenuto
Tommaso Cardana, Presidente, IACCSE (Miami)
Cristiano Musillo, Console Generale d’ltalia a Miami

Uno squardo ai dati ed ai trend del settore agroalimentare negli USA
Nevio Boccanera, Direttore Esecutivo, IACCSE (Miami)

Le attivita IACCSE a favore del settore agroalimentare
Alessia Marcenaro, Vice Direttrice, IACCSE (Miami)

| requisiti per la spedizione negli USA dei prodotti agroalimentari
Stefania Poli, Route Development Manager, Italy -Southeast Region, JAS USA (Atlanta)
Stefano Noé, Product Manager, Food&Beverage Division, JAS Italy (Milano)




Tavola rotonda: Quali caratteristiche cercano i distributori e ristoratori USA in un prodotto e in
un’azienda produttrice

Graziano Sbroggio, Proprietario, Graspa Group (Miami)
Eliana Li Pani, Presidente, Ad Maiora (Miami)
Caleb Procopio, CEO, Italianway Import (Miami)

| passi per aprire una filiale commerciale per presidiare il mercato
Avv. Beatrice Bianchi Fasani, Partner, Bianchi Fasani Law (Miami)

Fiscalita d'impresa neqli Stati Uniti, imposte federali ed a livello di Stato, un quadro di riferimento
Filiberto Calascibetta, Partner & Head of Italian Practice, Rodl & Partner (Atlanta)

Come trasferirsi negli USA per aprire una filiale: i visti da investitore
Avv. Courtney Noce, Shareholder, Greenberg Traurig (Atlanta)

Tavola rotonda: il vino italiano negli USA, trend di consumo e consigli pratici per sviluppare i diversi
canali di distribuzione

Filippo Visconti, Direttore Acquisti, Casa Tua Cucina (Miami)
Antonino Nigrelli, CEO, Top Wines Import (Miami)

Le procedure ed i consigli pratici per esportare vino negli USA

Joint ventures e partnerships negli USA: aspetti critici legali e fiscali
Avv. Marco Q Rossi, Founder & Owner, Marco Q. Rossi & Associati (Los Angeles)

La vendita di alimenti e bevande su piattaforme e-commerce
Avv. Federico Galgano, Partner, Studio Legale Cinotti — Galgano (Miami-Bologna)

INCONTRI CON GLI ESPERTI
VENERDI 23 APRILE 2021
Dalle ore 15:00 alle ore 19:00

Opportunita esclusiva di incontro tra le PMI e gli esperti per approfondire le specifiche esigenze di ogni
azienda partecipante. Gli incontri, della durata di 8 minuti ciascuno, sono privati ed organizzati in modalita
speed meeting su una piattaforma all’avanguardia.

Le PMI potranno selezionare I’'esperto che desiderano incontrare, creare un’agenda di appuntamenti,
utilizzare la funzione “business card exchange” per lo scambio di contatti.

Iscrivendosi al seminario in agenda le PMI potranno partecipare alla giornata di incontri con gli esperti.



