
 

 
Business Training per l’internazionalizzazione di Impresa 

IMPRESE DEL FUTURO 
Competenze chiave per affrontare il cambiamento 

 

DOMANDA DI PARTECIPAZIONE 
 

Entro e non oltre il 24 Luglio 2026 
 

Da inviare a mezzo posta elettronica all’indirizzo e-mail  
internazionalizzazione@informare.camcom.it 

Per informazioni Tel +39 0775/824193 
 
Azienda…………………………………………………………………………...………………………………………………………………. 
 
Via……………………………………………………………………….Cap.………………..Città…………………………………………… 
 
Telefono……………………………………  E-mail.………………………………………………… www……………………………… 
 

Settore di attività….…………………..…………………………………………………...…………………………......................... 
 
Prodotti/servizi ……………….……………………………………………………………………………………............................. 
 
Partecipante: 
 
Cognome……………………………………………………………Nome…………………………………………………………………… 
 
Posizione aziendale………….…………………….………………………………………………………………………………………… 
 
telefono fisso…………………………….mobile……………………………………….email…………………………………………. 

 
CHIEDE DI PARTECIPARE AL/AI SEGUENTE/I PERCORSO/I DI BUSINESS TRAINING: 
(indicare con una X i corsi di interesse) 

 
 
 
 

 
 

 
Luogo e data………………………………….    Firma ………………………………………… 

 
CONSENSO AL TRATTAMENTO DEI DATI 
 
L’interessato, dichiarando di aver letto e compreso l’informativa per il trattamento dei dati, allegato 3, acconsente, con la sottoscrizione, al 
trattamento dei dati per le finalità esposte al punto 3, dalla lettera a) alla lettera d) dell’informativa privacy, consapevole che il mancato 
conferimento dei dati personali richiesti non consente la partecipazione al Corso. 
 
 [ ] ACCONSENTO                    [ ]  NON ACCONSENTO 
 
L’interessato ha facoltà di acconsentire alla ricezione di Newsletter (indicate al punto 3 dell’informativa, per la finalità di cui alla lett. e). Il suo 
mancato consenso non ha alcuna conseguenza sulla partecipazione al Corso.  
 
 [ ] ACCONSENTO                    [ ]  NON ACCONSENTO 

         
          Luogo e Data                    Firma 
     
_____________________________     ________________________________    

 BUDGET E CONTROLLO DI GESTIONE  
 NEGOZIAZIONE STRATEGICA   
 SALES MANAGEMENT: L’EVOLUZIONE DELLE VENDITE AI TEMPI DELL’AI 
 FOOD & BEVERAGE MARKETING & DIGITAL STRATEGY 
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